
学历类咨询专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页咨询按钮分布 落地页模块 落地页内容信息

授权的大学名称/品牌logo等

突出益处/承诺服务/学费优惠

第一个转化组件（推荐：咨询+表单）

专业资料介绍（结构罗列）：

• 学历专业：描述专业信息
• 报考信息：突出报考信息
• 培训课程：介绍培训课程
• 推荐学校：建议的学校/专业
• 问题解答：常见问题解答

第二个转化组件（推荐：多咨询按钮）

师资力量/教学经验/教材等

吸底组件（推荐：多重组件）

学历名称+提供的服务内容

人群特征：为什么需要学历/考生须知

承诺/领取材料等

学校优势/机构教学实力

学历专业：专业热度/入学形式/专业学制/证书（双

证单证）/学费/授课模式（在职、全职）/专业优势

报考信息：条件/时间/费用/择校/流程/考试科目等

培训课程：班型/费用/课程特点/培训服务/学生条

件

推荐学校：学校信息/优势等（建议表格罗列）

推荐专业：热门专业/专业细分（建议表格罗列）

问题解答：培训费/跨专业/含金量/通过率等

专业：明确学历名称，圈定正确人群，如：成人

自考、MBA、在职研究生等

内容：高度提炼可以提供的服务，留住用户

优势：积分落户、升职加薪等好处+学费优惠、

折扣等价格优势更容易留住用户

营销型
卖点

咨询组件：利用【费用咨询】、【考试信息查询】、

【问题解答】引导咨询。

有具体描述
文字+图搭配

师资：突出培训机构师资力量，培训教材等

优势：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构

能做的承诺等

承诺：再强调承诺或优惠力度等，增强用户信任

有具体描述
文字+图搭配

 咨询按钮文案颜色突出

文案+鲜明颜

色=引导用户

点击咨询

 咨询按钮在适当位置

字里行间

悬浮按钮

侧边悬浮按钮

 底部功能条

多重组件
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考证类咨询专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页咨询按钮分布 落地页模块 落地页内容信息

品牌logo露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+咨询）

信息介绍：

• 报考时间+报考条件+报考流程+
考试科目+报考入口+注意事项+
查询信息等内容

• 培训课程的内容/服务内容/资料
• 网民常见的问题答疑

第二个转化组件（推荐：咨询）

师资力量展现

报考页面的正规性/企业实力

吸底组件（推荐：表单+咨询+电话）

具体报考的证书名称

定位人群：明确适合考证的人群特征/
证书可以满足某些人群的前景发展

职业可能达成的前景

人群描述：适合的人群特征具体描述，说明哪

类人群更适合考该业务证书，或者报考的证书

更能满足什么样人群的前景发证需求。

报考信息：明确写明内容信息，尽量有文字的

详尽解释，报考：报考时间、条件、流程、科

目、入口、注意事项等内容

补充说明：可以额外增加补充信息，如：培训

课程内容、教学方式以及常见问题解答

有具体描述
文字+图

前景：说明考证/学历考试后，可能达到的未来前

景，有对应解释的内容。

实力：详略得当的写出报名的正规性，或者选这个

品牌/机构的理由，企业机构能做的承诺等，增强

用户信任

证书：直接阐明业务点，报考具体的证书名称。

卖点：激发用户兴趣/戳中用户痛点，留住用户。

营销型
卖点

咨询组件：利用【报考条件】、【报考报名】、

【问题解答】引导咨询。

 咨询按钮文案颜色突出

 咨询按钮在适当位置

 咨询页面：打开新页面、页面内浮层
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师资：突出培训机构师资力量，可重点介绍老师

优势：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构

能做的承诺等

赠品：利用赠品、赠课等优惠，缩减学员犹豫时间

技能类咨询专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页咨询按钮设置 落地页模块 落地页内容信息

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+咨询）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/培训班型/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/培训时间
• 陈述学习成果/实战场景
• 未来发展方向

第二个转化组件（推荐：咨询）

师资力量/教学经验等

吸底组件（推荐：表单+咨询+电话）

具体技能名称+技能培训内容

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点/可能遇到的问题

赠品/赠课等

培训机构的品牌优势/企业实力

人群特征描述：强调目标人群年龄或需培训的原因或
业务的可能问题
课程名称：XX培训班
适合的人：有一定的基础/0基础
培训学时：XX月
上课模式：校区授课/在线授课
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

技能：专业技能名称+培训内容，用户第一时

间确定是否符合需求

课程：明确课程内容+优惠价格，提升性价比；

卖点：激发用户兴趣/戳中用户痛点，留住用

户。

营销型
卖点

补充说明：可增加更多的课程信息解释，阐述具体的
学习成果或培训实战场景，未来发展方向等。

有具体描述
文字+图搭配

咨询组件：利用【学费】、【技能细分】、【助学

礼包】等引导咨询。

 咨询-气泡弹幕组件

将热门引导问题以气泡弹
幕形式进行纵向弹出滚动，
点击对应问题按钮后，将
问题带入咨询页进行咨询
引导

 咨询-页中弹幕组件

将热门引导问题以页中弹
幕形式横向缓慢滚动，访
客可手动滑动浏览，点击
问题进入咨询页咨询

 咨询-基本样式组件

底部悬浮按钮

侧边悬浮按钮
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课程类表单页面专属页面模板

落地页模块 落地页内容信息框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/辅导的学科/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/解决目标用户痛点
• 陈述学习成果/学习效果
• 学习过程中常见问题答疑

第二个转化组件

师资力量/教学经验等

吸底组件（推荐：表单+咨询+电话）

具体课程名称+目标人群年龄

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点

课程：课程+目标人群，锁定目标客户；

性价比：突出优惠价格

卖点：激发用户兴趣/戳中用户痛点，留住用

户。

营销型
卖点

落地页表单功能

表单组件常用标题：

1，免费领取：突出免费，增强性价比

2，名额有限：增强紧迫感，促成留电

3，领取资料：免费资料吸引用户

4，价值XX元礼包：优惠力度高，吸引力强

吸底组件建议：

1，表单填写组件，利用鲜明的颜色，搭配 “立

即领取”等文字吸引注意力，促成转化

2，增加咨询组件，便于解答用户疑问

3，增加电话组件，提高转化机率

表单填写页面信息：

1，提供多种课程，需选择年级/科目等信息

2，增加验证码填写，验证手机号真实性

3，增加手机号隐私保护承诺，降低用户防备心理

4，增加已报名用户展示，提高用户信任

5，增加已报名人数信息，增强紧迫感

6，右侧可增加表单定位按钮，缩短转化路径

企业证书/社会影响力

教育机构的品牌优势/企业实力

人群特征描述：强调目标人群年龄和需要课程的原因
课程名称：XXX课
适合的年龄/年级：小学一年级……
学时：XX月
班级设置：大班/中班/小班……
上课模式：校区授课/在线授课/录播+直播
上课时间：全日制/寄宿制/寒暑假……
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

补充说明：增加更多的课程信息解释，阐述具体的学
习成果或问题解答或提升的能力。

师资：老师图片+老师介绍+教学经验
实力：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构承
诺等
说服力：企业证书，社会影响力等，增强说服力度

有具体描述
文字+图搭配
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学历类表单页面专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页表单设计 落地页模块 落地页内容信息

授权的大学名称/品牌logo等

突出益处/承诺服务/学费优惠

第一个转化组件（推荐：表单）

专业资料介绍（结构罗列）：

• 学历专业：描述专业信息
• 报考信息：突出报考信息
• 培训课程：介绍培训课程
• 推荐学校：建议的学校/专业
• 问题解答：常见问题解答

第二个转化组件（推荐：咨询）

师资力量/教学经验/教材等

吸底组件（推荐：表单+其他组件）

学历名称+提供的服务内容

人群特征：为什么需要学历/考生须知

承诺/领取材料等

学校优势/机构教学实力

学历专业：专业热度/入学形式/专业学制/证书（双

证单证）/学费/授课模式（在职、全职）/专业优势

报考信息：条件/时间/费用/择校/流程/考试科目等

培训课程：班型/费用/课程特点/培训服务/学生条

件

推荐学校：学校信息/优势等（建议表格罗列）

推荐专业：热门专业/专业细分（建议表格罗列）

问题解答：培训费/跨专业/含金量/通过率等

专业：明确学历名称，圈定正确人群，如：成人

自考、MBA、在职研究生等

内容：高度提炼可以提供的服务，留住用户

优势：积分落户、升职加薪等好处+学费优惠、

折扣等价格优势更容易留住用户

营销型
卖点

有具体描述
文字+图搭配

师资：突出培训机构师资力量，培训教材等

优势：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构

能做的承诺等

承诺：再强调承诺或优惠力度等，增强用户信任

有具体描述
文字+图搭配

表单组件常用标题：

1，获取资料：免费获取，领取教学资料

2，截止时间：利用考试时间紧迫感，促成留电

3，费用计算：学历考取费用，计算器形式

4，备考方案：获取备考方案，引导用户留电

5，领取优惠：报名领取优惠券，降低学费

表单填写页面信息：

1，增加多种选项，细化用户信息收集粒度

2，增加已报名人数或截止时间，增强紧迫感

吸底组件建议：

1，表单填写组件，利用鲜明的颜色，搭配 “立

即领取”等文字吸引注意力，促成转化

2，增加咨询组件，便于解答用户疑问

3，增加电话组件，提高转化机率

内容中插入咨询按钮：
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技能类表单页面专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页表单设计 落地页模块

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+咨询）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/培训班型/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/培训时间
• 陈述学习成果/实战场景
• 未来发展方向

第二个转化组件（推荐：咨询）

师资力量/教学经验等

吸底组件（推荐：表单+咨询+电话）

具体技能名称+技能培训内容

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点/可能遇到的问题

赠品/赠课等

培训机构的品牌优势/企业实力

表单组件：

表单组件常用标题：

1，学习规划：1对1指导规划，吸引用户留电

2，课程礼包：高性价比引导用户留电

3，获取学费：学费计算，满足用户关注点

表单组件吸引点：

利用【学费】、【就业】、【培训服务】等引导用

户留电。

师资：突出培训机构师资力量，可重点介绍老师

优势：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构

能做的承诺等

赠品：利用赠品、赠课等优惠，缩减学员犹豫时间

落地页内容信息

人群特征描述：强调目标人群年龄或需培训的原因或
业务的可能问题
课程名称：XX培训班
适合的人：有一定的基础/0基础
培训学时：XX月
上课模式：校区授课/在线授课
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

技能：专业技能名称+培训内容，用户第一时

间确定是否符合需求

课程：明确课程内容+优惠价格，提升性价比；

卖点：激发用户兴趣/戳中用户痛点，留住用

户。

营销型
卖点

补充说明：可增加更多的课程信息解释，阐述具体的
学习成果或培训实战场景，未来发展方向等。

有具体描述
文字+图搭配

底部/顶部悬浮互动弹窗

侧边悬浮定位锚点

6号



考证类表单页面专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页表单设计 落地页模块 落地页内容信息

品牌logo露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+咨询）

信息介绍：

• 报考时间+报考条件+报考流程+
考试科目+报考入口+注意事项+
查询信息等内容

• 培训课程的内容/服务内容/资料
• 网民常见的问题答疑

第二个转化组件（推荐：咨询）

师资力量展现

报考页面的正规性/企业实力

吸底组件（推荐：表单+咨询+电话）

具体报考的证书名称

定位人群：明确适合考证的人群特征/
证书可以满足某些人群的前景发展

职业可能达成的前景

人群描述：适合的人群特征具体描述，说明哪

类人群更适合考该业务证书，或者报考的证书

更能满足什么样人群的前景发证需求。

报考信息：明确写明内容信息，尽量有文字的

详尽解释，报考：报考时间、条件、流程、科

目、入口、注意事项等内容

补充说明：可以额外增加补充信息，如：培训

课程内容、教学方式以及常见问题解答

有具体描述
文字+图

前景：说明考证/学历考试后，可能达到的未来前

景，有对应解释的内容。

实力：详略得当的写出报名的正规性，或者选这个

品牌/机构的理由，企业机构能做的承诺等，增强

用户信任

证书：直接阐明业务点，报考具体的证书名称。

卖点：激发用户兴趣/戳中用户痛点，留住用户。

营销型
卖点

表单组件常用标题：

1，免费领取：0元/免费等，会吸引用户留电

2，课程礼包：高性价比引导用户领取礼包

3，条件测评：报考条件是关注点，利用回答问题

来满足用户条件测评结果

表单组件吸引点：

利用【报考信息】、【就业】、【培训服务】等引

导用户留电。

7号



课程：课程+目标人群，锁定目标客户；

性价比：突出优惠价格

卖点：激发用户兴趣/戳中用户痛点，留住用

户。
长按复制打开微信

点击

打开
微信

课程类添加微信专属页面模板

框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

落地页添加微信功能

吸底组件建议：

1，表单填写组件，利用鲜明的颜色，搭配 “立

即领取”等文字吸引注意力，促成转化

2，增加咨询组件，便于解答用户疑问

3，增加电话组件，提高转化机率

人性化弹窗+微信调起+微信加粉

落地页模块

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+微信）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/辅导的学科/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/解决目标用户痛点
• 陈述学习成果/学习效果
• 学习过程中常见问题答疑

第二个转化组件

师资力量/教学经验等

吸底组件（推荐：表单+咨询+电话）

具体课程名称+目标人群年龄

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点

企业证书/社会影响力

教育机构的品牌优势/企业实力

落地页内容信息

营销型
卖点

人群特征描述：强调目标人群年龄和需要课程的原因
课程名称：XXX课
适合的年龄/年级：小学一年级……
学时：XX月
班级设置：大班/中班/小班……
上课模式：校区授课/在线授课/录播+直播
上课时间：全日制/寄宿制/寒暑假……
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

补充说明：增加更多的课程信息解释，阐述具体的学
习成果或问题解答或提升的能力。

师资：老师图片+老师介绍+教学经验
实力：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构承
诺等
说服力：企业证书，社会影响力等，增强说服力度

有具体描述
文字+图搭配

8号



课程类支付类专属页面模板

落地页模块 落地页内容信息框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+支付）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/辅导的学科/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/解决目标用户痛点
• 陈述学习成果/学习效果
• 学习过程中常见问题答疑

第二个转化组件

师资力量/教学经验等

下单福利/赠品/实物礼包

吸底组件（推荐：咨询+支付）

具体课程名称+目标人群年龄

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点

教育机构的品牌优势/企业实力

人群特征描述：强调目标人群年龄和需要课程的原因
课程名称：XXX课
适合的年龄/年级：小学一年级……
学时：XX月
班级设置：大班/中班/小班……
上课模式：校区授课/在线授课/录播+直播
上课时间：全日制/寄宿制/寒暑假……
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

课程：课程+目标人群，锁定目标客户；

价格：明确需支付的价格和提供的课程内容

优势：卖点可激发用户兴趣/戳中用户痛点，

留住用户

营销型
卖点

补充说明：增加更多的课程信息解释，阐述具体的学
习成果或问题解答或提升的能力。

师资：老师图片+老师介绍+教学经验
实力：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构承
诺等
赠品：图文描述下单福利/赠品/实物礼包，增强用户
吸引力，降低付款难度
支付：说明付款后的服务流程和常见问题解答，如果
有赠品，说明发货时间

有具体描述
文字+图搭配

落地页支付功能

支付的价格+提供课程内容

支付组件样式参考：

1，拼团样式：突出

优惠，增强紧迫感

2，优惠样式：折上

折，增强性价比

常见付款的问题解答

吸底组件建议：

1，支付组件，利用鲜明的颜色，搭配 “立即购

买”“立即团购”等文字吸引注意力，促成转化

2，增加咨询组件，便于解答用户疑问

支付流程：调起支付页面/浮窗  填写手机号、验

证码  确定或选择购买的课程内容  确认支付

并付款（提示剩余名额和时间）  填写收货地址 

 加群/加老师微信

9号



课程类支付类专属页面模板

落地页模块 落地页内容信息框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+支付）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/辅导的学科/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/解决目标用户痛点
• 陈述学习成果/学习效果
• 学习过程中常见问题答疑

第二个转化组件

师资力量/教学经验等

下单福利/赠品/实物礼包

吸底组件（推荐：咨询+支付）

具体课程名称+目标人群年龄

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点

教育机构的品牌优势/企业实力

人群特征描述：强调目标人群年龄和需要课程的原因
课程名称：XXX课
适合的年龄/年级：小学一年级……
学时：XX月
班级设置：大班/中班/小班……
上课模式：校区授课/在线授课/录播+直播
上课时间：全日制/寄宿制/寒暑假……
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

课程：课程+目标人群，锁定目标客户；

价格：明确需支付的价格和提供的课程内容

优势：卖点可激发用户兴趣/戳中用户痛点，

留住用户

营销型
卖点

补充说明：增加更多的课程信息解释，阐述具体的学
习成果或问题解答或提升的能力。

师资：老师图片+老师介绍+教学经验
实力：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构承
诺等
赠品：图文描述下单福利/赠品/实物礼包，增强用户
吸引力，降低付款难度
支付：说明付款后的服务流程和常见问题解答，如果
有赠品，说明发货时间

有具体描述
文字+图搭配

落地页支付功能

支付的价格+提供课程内容

支付组件样式参考：

1，拼团样式：突出

优惠，增强紧迫感

2，优惠样式：折上

折，增强性价比

常见付款的问题解答

吸底组件建议：

1，支付组件，利用鲜明的颜色，搭配 “立即购

买”“立即团购”等文字吸引注意力，促成转化

2，增加咨询组件，便于解答用户疑问

支付流程：调起支付页面/浮窗  填写手机号、验

证码  确定或选择购买的课程内容  确认支付

并付款（提示剩余名额和时间）  填写收货地址 

 加群/加老师微信

9号



课程类支付类专属页面模板

落地页模块 落地页内容信息框架

首页

转化组件

中间页

转化组件

吸底功能条

尾屏

品牌logo露出/老师/代言人露出

突出卖点/品牌优势/优惠活动

第一个转化组件（推荐：表单+支付）

课程信息介绍（图+文）：

• 课程体系/辅导的学科/课程大纲
• 课程详情/上课方式/教学模式
• 课程优势/解决目标用户痛点
• 陈述学习成果/学习效果
• 学习过程中常见问题答疑

第二个转化组件

师资力量/教学经验等

下单福利/赠品/实物礼包

吸底组件（推荐：咨询+支付）

具体课程名称+目标人群年龄

定位人群：描述目标人群年龄+用户
特征/学习痛点

教育机构的品牌优势/企业实力

人群特征描述：强调目标人群年龄和需要课程的原因
课程名称：XXX课
适合的年龄/年级：小学一年级……
学时：XX月
班级设置：大班/中班/小班……
上课模式：校区授课/在线授课/录播+直播
上课时间：全日制/寄宿制/寒暑假……
学习内容：能力达成/课程设计……
课程优势：可以提高XX能力……

有具体描述
文字+图搭配

课程：课程+目标人群，锁定目标客户；

价格：明确需支付的价格和提供的课程内容

优势：卖点可激发用户兴趣/戳中用户痛点，

留住用户

营销型
卖点

补充说明：增加更多的课程信息解释，阐述具体的学
习成果或问题解答或提升的能力。

师资：老师图片+老师介绍+教学经验
实力：直接点明机构优势/为什么选这个品牌/机构承
诺等
赠品：图文描述下单福利/赠品/实物礼包，增强用户
吸引力，降低付款难度
支付：说明付款后的服务流程和常见问题解答，如果
有赠品，说明发货时间

有具体描述
文字+图搭配

落地页支付功能

支付的价格+提供课程内容

支付组件样式参考：

1，拼团样式：突出

优惠，增强紧迫感

2，优惠样式：折上

折，增强性价比

常见付款的问题解答

吸底组件建议：

1，支付组件，利用鲜明的颜色，搭配 “立即购

买”“立即团购”等文字吸引注意力，促成转化

2，增加咨询组件，便于解答用户疑问

支付流程：调起支付页面/浮窗  填写手机号、验

证码  确定或选择购买的课程内容  确认支付

并付款（提示剩余名额和时间）  填写收货地址 

 加群/加老师微信

9号


